Praxishan h Imm

Projektentwicklun

n

Schafer / Conzen

4. Auflage 2019
ISBN 978-3-406-72621-7
C.H.BECK

schnell und portofrei erhaltlich bei

beck-shop.de

Die Online-Fachbuchhandlung beck-shop.de steht fiir Kompetenz aus Tradition.
Sie grundet auf Gber 250 Jahre juristische Fachbuch-Erfahrung durch die Verlage
C.H.BECK und Franz Vahlen.

beck-shop.de hélt Fachinformationen in allen gangigen Medienformaten bereit:
uber 12 Millionen Bicher, eBooks, Loseblattwerke, Zeitschriften, DVDs, Online-
Datenbanken und Seminare. Besonders geschétzt wird beck-shop.de fir sein


https://www.beck-shop.de/schaefer-conzen-praxishandbuch-immobilien-projektentwicklung/product/24098275?utm_source=pdf&utm_medium=clickthru_ihv&utm_campaign=pdf_24098275&em_src=cp&em_cmp=pdf/24098275
https://www.beck-shop.de/?utm_source=pdf&utm_medium=clickthru_ihv&utm_campaign=pdf_24098275&em_src=cp&em_cmp=pdf/24098275

umfassendes Spezialsortiment im Bereich Recht, Steuern und Wirtschaft mit rund
700.000 lieferbaren Fachbuchtiteln.



Schifer /Conzen
Praxishandbuch der Immobilien-Projektentwicklung



beck-shop.de

DIE FACHBUCHHANDLUNG



Praxishandbuch der

Immobilien-
Projektentwicklung

Herausgegeben von

Dr. Jiirgen Schifer
und

Dr. Georg Conzen

Bearbeitet von

Prof. Stefan Bliimm, Frankfurt am Main; Ralf F. Bode, Hamburg;
Klaus Dederichs, Stuttgart; Dr. Georg Conzen, Diisseldorf;

Jorg Eschweiler, Hamburg; Ralf Euling, Miinchen; Dr. Robin L. Fritz, Frankfurt am Main;
Dr. Christiane Gebhardt, St. Gallen/Schweiz; Dr. Frank Geyer, Frankfurt am Main;
Dr. Sebastiaan Gerards, Aachen; Dr. Thomas Harlfinger, Miinchen;

Norbert Hermanns, Aachen; Dr. Holger Jakob, Frankfurt am Main; Axel Jordan, Hamburg;
Stephan Jiingst, Frankfurt am Main; Mitja Jurecic, Stuttart; Prof. Dr. Tobias Just, Eltville;
Jorg Kadesch, Frankfurt am Main; Dr. Jorg Kelter, Stuttgart;

Wolfgang Kubatzki, Frankfurt am Main; Jorg Lamers, Frankfurt am Main;

Joachim Léw, Wiesbaden; Rainer Milzkott, Betlin; Dr. Hans-Georg Napp, Frankfurt am Main;
Dr. Georg Reutter, Hamburg; Dr. Stefan Rief, Stuttgart; Maik Rissel, Hamburg;
Andreas Rohrig, KSln; Dr. Jiirgen Schéfer, Bad Homburg v.d.H.;

Wolfgang Schneider, Hamburg; Anna Schiimann, Diisseldorf;

Monica A. Schulte Strathaus, Frankfurt am Main; Hartwig Schulz, Wiesbaden;

Dr. Ruedi Schwarzenbach, Erlenbach/Schweiz; Tarkan Straub, Frankfurt am Main;
Peter Valy, Miinchen; Andreas Vélker, Frankfurt am Main;

Eckhard Wulff, Hamburg

4. Auflage 2019

)

2

C.H.BECK



beck.de
ISBN 978 3 406 72621 7
© 2019 Verlag C.H. Beck oHG

WilhelmstraBe 9, 80801 Miinchen

Druck: Beltz Grafische Betriebe GmbH
Am Fliegerhorst 8, 99947 Bad Langensalza

Satz: Fotosatz Buck
Zweikirchener Str. 7, 84036 Kumhausen
Umschlaggestaltung: Ralph Zimmermann — Bureau Parapluie

Gedruckt auf siurefreiem, alterungsbestindigem Papier
(hergestellt aus chlorfrei gebleichtem Zellstoff)



Vorwort zur 4. Auflage

Wir freuen uns, dass auch die dritte Auflage - ebenso wie alle Vorauflagen - sehr gut angenom-
men und ausverkauft wurde. Das Buch hat sich zu dem Standardwerk im Bereich der Projekt-
entwicklung entwickelt. Wir sind daher auch in dieser 4. Auflage unserer Linie treu geblieben.
Renommierte und anerkannte Praktiker schreiben dieses Buch aus Ihrer Praxis fiir die Praxis.
Alle bisherigen Artikel wurden von den Autoren iiberarbeitet und aktualisiert. Aufgrund der
Aktualitit des Themas ,,Digitalisierung® haben wir hierzu einen Artikel neu aufgenommen.
Ebenso wurden fiir die Themen ,,Redevelopment® und ,,Baulandentwicklung* eigenstindige
Artikel verfasst. Das Gleiche gilt fiir das Thema ,,Projektentwicklung im Bestandsportfolio aus
Unternehmersicht“. Wir wiinschen allen Lesern eine interessante Lektiire voller Anregungen.

Bad Homburg v.d. Héhe, Diisseldorf, im Januar 2019 Dr. Jiirgen Schifer
Dr. Georg Conzen

Vorwort zur 1. Auflage

In Deutschland werden im Durchschnitt jedes Jahr alleine Biiro- und Verwaltungsgebiude mit
einer Fliche von 6 Mio. m? fertiggestellt (Statistisches Bundesamt, versffentlichte Gesamtzahl
der Fertigstellungen zwischen 1995 und 1999). Dies entspricht einem Investitionsvolumen von
mindestens 13 Mrd. €. Dennoch wurde der Bereich der Projektentwicklung ebenso wie die
Immobilienwirtschaft im Ganzen hinsichtlich der Ausbildungsangebote und der zur Verfiigung
stehenden Literatur bisher stark vernachlissigt. Noch immer gibt es fiir die Immobilien-Projekt-
entwicklung kein umfassendes Handbuch aus der Praxis fiir die Praxis. Diesem unbefriedigenden
Umstand soll mit dem vorliegenden Werk ein Ende bereitet werden.

Dieses Buch behandelt erstmals umfassend die wichtigsten Aspekte einer Projektentwicklung
von der Akquisition des Grundstiicks bis zur VeriuBerung des fertiggestellten und vermieteten
Objektes. Uber 20 renommierte Autoren aus der Praxis schildern hierbei sowohl den anzustre-
benden idealtypischen Ablauf einer Projektentwicklung als auch Strategien und MaBnahmen
zur Vermeidung bzw. Beseitigung der projektentwicklungsimmanenten Problemstellungen.

Wir wiinschen dem Leser, dass ihm dieses Handbuch fiir seine tigliche Arbeit wichtige
Hinweise und Anleitungen gibt.

Frankfurt am Main/Diisseldorf im April 2002 Dr. Jiirgen Schifer
Dr. Georg Conzen
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