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Vorwort

In der M&A- und Beratungspraxis sind Transaktionsversicherungen (,, Transactional Risk
Insurance®) mittlerweile fest verwurzelt. Besonders weite Verbreitung haben dabei Warranty
& Indemnity (WE&I)-Policen gefunden: Sie decken unbekannte Risiken aus dem Unter-
nehmenskauf. Dariiber hinaus gewinnen in jiingerer Zeit Contingent-Risk-Policen bestindig
an Bedeutung: Diese Versicherungsprodukte bieten Deckung fiir konkret identifizierte
Risiken sowohl im Kontext eines M&A-Deals als auch vollig losgeldst von einer konkreten
Transaktion.

Die groBe praktische Relevanz der Transaktionsversicherungen steht in gewissem Wider-
spruch zur bisherigen rechtswissenschaftlichen Erfassung dieser Materie. Dabei werfen
W&I- ebenso wie Contingent-Risk-Versicherungsvertrige zahlreiche dringende Rechtsfra-
gen an der Schnittstelle von Versicherungsrecht und dem Recht des Unternehmenskaufs
auf.

Das vorliegende Handbuch mochte diese Liicke schlieBen und eine systematische Analyse
der gesamten Bandbreite von Transaktionsversicherungen liefern. Den Herausgebern ist es
eine groBe Freude, ein hochkaritiges Autorenteam gewonnen zu haben, das die fachliche
Expertise unterschiedlicher Marktakteure zusammenfiihrt. Alle Autorinnen und Autoren
verfligen tiber langjihrige Erfahrungen mit Transaktionsversicherungen und beleuchten die
Rechtsfragen praxisnah und zugleich mit wissenschaftlichem Anspruch. Usancen und Pro-
blemfille werden dabei anhand zahlreicher Klauselbeispiele erortert. Das Werk wendet sich
an Rechts- und Steuerberater, Versicherer, Makler, Managing General Agents, (Schieds-)
Richter, Notare, Unternechmensjuristen und Rechtswissenschaftler, die mit Transaktions-
versicherungen arbeiten. Rechtsprechung, Rechtsentwicklung und Schrifttum konnten bis
einschlieBlich November 2021 beriicksichtigt werden. Neben allen Mitarbeitenden danken
wir dem Verlagsteam von C.H. Beck, namentlich Philipp Miitzel, fiir die rasche und
umsichtige Arbeit an den Manuskripten.

Anregungen und Kritik aus dem Kreis der Leserschaft sind herzlich willkommen. Sie
erreichen die Herausgeber unter jan.luettringhaus@jura.uni-hannover.de und korch@mpi-
priv.de.

Hannover und Hamburg, im Januar 2022 Jan Liittringhaus und Stefan Korch
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