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¢) Option ,, Preis vorschlagen®

Wihlt der Anbieter fiir sein Angebot die eBay-Option ,,Preis vorschla-
gen®, so handelt es sich um eine klassische invitatio ad offerendum (vgl. dazu
§ 6 Rn. 25). Der Anbieter erdffnet hier den Interessenten die Moglichkeit, einen
Kaufpreisvorschlag zu unterbreiten, wobei fiir den Anbieter keine Annah-
mepflicht besteht. Nach den weiteren Informationen zu § 6 Nr. 8 eBay-AGB
kann der Anbieter einen Preisvorschlag des Kaufinteressenten ,,akzeptieren,
ihn ablehnen oder ein Gegenangebot® unterbreiten. Ein Gegenangebot stellt
gem. § 150 Abs.2 eine Ablehnung verbunden mit einem neuen Antrag dar
(vgl. dazu Rn. 13). Preisvorschlige sind bindende Angebote und kénnen
in zeitlicher Hinsicht nach den weiteren eBay-Informationen innerhalb von 48
Stunden angenommen werden. Nach Ablauf dieser Annahmefrist erlischt das
Angebot (§§ 146, 148; vgl. dazu Rn. 81t.).

[ eBay-Internetverkauf ohne Auktion ]
[ ,,Sofort-Kaufen“ j ,,Preis vorschlagen® j
| ; | |
verbindliches Angebot invitatio ad offerendum
i.S.d. § 145 L des Anbieters

.

e N
Preisvorschlag verbind -
liches Angebot des

Kaufinteressenten

IX. Vertragsschluss bei sogenannten Kreuzofferten

Sogenannte Kreuzofferten liegen vor, wenn jede Partei etwa zeitgleich
ein Angebot abschickt und diese sich , kreuzenden® Erklirungen inhaltlich
tibereinstimmen.

Fall 21: K besichtigt bei seinem Arbeitskollegen A einen gebrauchten BMW und
unternimmt eine Probefahrt. Da K sich fiir den Wagen ernsthaft interessiert, will A
Erkundigungen iiber einen angemessenen Preis einholen. Zwei Tage spiter schickt A
unter Beifiigung der Schitzung eines Kfz-Experten an K per Post ein Verkaufsangebot
mit einem Preis von € 25.000. K schickt zeitgleich nach einer Preisrecherche im Internet
per Post ein Kaufangebot tiber € 25.000 an A ab. Beide Erkldrungen gehen am nach-
folgenden Tag zu. Einen Tag nach Erhalt des Angebots des A verlangt K Ubereignung
des BMW gegen Zahlung von € 25.000.
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Im Fall 21 decken sich zwar die Willenserklarungen inhaltlich, nach dem
duBeren Erscheinungsbild wurde aber nicht ein Angebot durch eine darauf
bezogene Annahmeerklirung angenommen. Stellt man mit der tiberwiegend
vertretenen Theorie der materiellen Konsensbildung darauf ab, dass ein
iibereinstimmender Parteiwille nur in irgendeiner Weise hervorgetreten
sein muss, so kommt mit dem Zugang der zweiten der beiden sich kreuzen-
den Willenserklirungen ein Vertrag zustande (Neumayer, FS Riese, 1964,
S.309, 324 {.; Erman/Armbriister, § 150 Rn. 3; einschrinkend Staudinger/Bork,
§ 146 Rn. 7; Bork, Rn. 739 (nur bei Nichterfolgen eines unverziiglichen Wider-
spruchs)). Eine zusitzliche ausdriickliche Annahmeerklarung einer Partei
hat dann nur deklaratorische Bedeutung (Neumayer, FS Riese, 1964, S.309,
327). Fiir diese Auffassung spricht, dass die Parteien sich in Bezug auf einen
tibereinstimmend erklirten Angebotsinhalt rechtlich binden wollen. Es fehlt
nur eine auf ein konkretes Angebot bezogene formelle Annahmeerklirung
(formeller Konsens). Stattdessen liegen zwei verbindliche Angebote vor.
Das Fehlen eines solchen férmlichen Konsenses spricht aber deshalb nicht ent-
scheidend gegen einen Vertragsschluss, weil fiir beide Parteien nach Zugang
der sich kreuzenden Offerten die Willensiibereinstimmung evident ist. Das
Erfordernis einer zusitzlichen férmlichen Annahmeerklirung wiirde im Ub-
rigen, wenn beide Parteien solche Erklarungen wiederum zugleich abschickten
(kreuzende Annahmeerklirungen), zum Problem des Doppelvertrags
fithren (vgl. dazu Neumayer, FS Riese, 1964, S.309, 327: ,,Gespenst des Doppel-
vertrags). Es miisste also begriindet werden, warum jetzt nicht zwei Vertrige
durch Annahmeerklirungen zustande gekommen sind. Ein besonderes Wi-
derspruchsrecht steht den Parteien im Fall der inhaltlich tibereinstimmenden
Kreuzofferten nicht zu (a.A. Staudinger/Bork, § 146 Rn.7; Bork, Rn.739).
Denn die Parteien haben bindende und damit grundsitzlich nicht widerrufbare
Angebote abgegeben, und sie konnen ohne weiteres erkennen, dass sich beide
Erklirungen inhaltlich in vollem Umfang decken.

Im Ubrigen wiirde das Abstellen auf einen formellen Konsens im konkre-
ten Einzelfall aufgrund der fortbestehenden Bindung an die vorliegenden
(kreuzenden) Angebote i.d.R. nicht zu anderen Ergebnissen als die Theorie
der materiellen Konsensbildung fiithren. Dies zeigt sich auch im Fall 21.
Da K einen Tag nach Zugang der kreuzenden Angebote und damit eindeutig
innerhalb der Annahmefrist des § 147 Abs. 2 (vgl. dazu oben Rn.9ff) von A
die Ubereignung des Wagens gegen Zahlung von € 25.000 verlangt, kime bei
Notwendigkeit eines formellen Konsenses der Vertrag jetzt durch konkluden-
te Annahme des Angebots des A zustande.
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X. Dissens

1. Der versteckte Dissens

Bei einem sog. versteckten Dissens gehen die Parteien von einem Vertrag
aus, obwohl sie sich in Wirklichkeit tiber einen Punkt nicht geeinigt haben.
Nach § 155 kann in diesem Fall nur dann ein Vertragsschluss bejaht werden,
wenn die Parteien den Vertrag auch ohne diesen Punkt geschlossen hitten.
Insoweit kommt es — wie bei der Regelung des § 139 tiber die Teilnichtigkeit
(vgl. dazu § 20 Rn. 1 ff.) — auf den mutmaBlichen Willen an (MiinchKomm/
Busche, § 155 Rn. 1). Bezieht sich der versteckte Dissens auf essentialia negotii
(vgl. dazu Rn. 4), also auf die wesentlichen Vertragsbestandteile, so kommt
eine Anwendung des § 155 regelmiBig nicht in Betracht (RGZ 93, 297, 299).

Klassischer Fall eines versteckten Dissenses ist die Verwendung duBerlich
tibereinstimmender, aber objektiv mehrdeutiger Begriffe, die von den Par-
teien unterschiedlich verstanden wurden.

Fall 22 (OLG Kiln NJW-RR 2000, 1720): Die seit vielen Jahren erfolgreiche Pop-
Gruppe P vereinbart mit dem Musikproduzenten M die Herausgabe eines ,,Best of “-
Albums. Die konkrete Zusammenstellung (,, Tracklisting“) soll von P vorgenommen
werden. P klammert den aktuellen Top-Hit aus, weil insoweit noch der Verkauf der
aktuellen CD in vollem Gange ist. M verlangt dagegen auch die Beriicksichtigung des
aktuellen Top-Hits.

Im Fall 22 ist die Formulierung ,,Best of “~Album in Bezug auf die Frage
der Aufnahme des aktuellen Top-Hits mehrdeutig. Dieser Begriff kann so
verstanden werden, dass die Gruppe die Liste ohne den aktuellen Top-Hit
zusammenstellen kann. Mdglich ist aber auch eine Auswahl der insgesamt er-
folgreichsten Titel einschlieBlich des aktuellen Hits. Beide Varianten sind nach
den Darlegungen des OLG Kiln (NJW-RR 2000, 1720) in der Musikbranche
verbreitet. Da die Parteien den mehrdeutigen Begrift ,,Best of “ unterschiedlich
verstanden haben, liegt ein versteckter Dissens vor. Die Auswahl der Titel
betrifft auch einen wesentlichen Vertragspunkt, so dass eine Aufrechterhal-
tung des ,,Restvertrags® gem. § 155 ausscheidet.

Die fiir den Fall der objektiven Mehrdeutigkeit des Begriffs dargelegten
Grundsitze gelten auch dann, wenn ein wesentlicher Punkt in Wirklichkeit
noch gar nicht geregelt wurde, die Parteien aber schon von einer vollstin-
digen Einigung ausgehen.

2. Abgrenzung zwischen verstecktem Dissens und Inhaltsirrtum

Sowohl im Fall des versteckten Dissens als auch beim Inhaltsirrtum
i.S.d. §119 Abs.1 Alt. 1 werden die Willenserklarungen und damit auch
der geschlossene Vertrag von den Parteien unterschiedlich verstanden. Die
Entscheidung zwischen Dissens (Nichtigkeit des Vertrags) und Inhaltsirrtum
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(Wirksamkeit des Vertrags mit der Moglichkeit der riickwirkenden Anfech-
tung) hingt davon ab, ob sich im Rahmen einer Auslegung nach dem objek-
tiven Empfangerhorizont (vgl. dazu §9 Rn.2ff) eine Willensiiberein-
stimmung ergibt oder die korrespondierenden Willenserklirungen objektiv
mehrdeutig sind. Die Abweichung des subjektiven Verstindnisses einer Partei
von einer sich nach dem objektiven Empfingerhorizont ergebenden Willens-
iibereinstimmung stellt einen Inhaltsirrtum (Irrtum iiber die Erklidrungs-
bedeutung) dar. Lehrreich fiir die hier in Rede stehende Abgrenzung sind
insbesondere der Halve-Hahn-Fall (§ 9 Rn. 2) und der ,,Best of “~Fall (oben
Rn.56). Da die Bestellung eines ,,halven Hahns® in Koln bei Zugrundelegung
des objektiven Empfingerhorizonts die Bestellung eines Kisebrotchens
darstellt, besteht also auch bei abweichender Vorstellung des Bestellers (Brat-
hihnchen) kein Dissens wegen objektiver Mehrdeutigkeit, sondern eine Wil-
lensiibereinstimmung. Das abweichende Verstindnis des Bestellers begriindet
einen Inhaltsirrtum. ,Best of “ kann dagegen bei einem Vertrag iiber die
Herstellung einer Musik-CD einer Pop-Band einen aktuellen Top-Hit so-
wohl ausschlieBen als auch umfassen; beides ist brancheniiblich (vgl. Rn. 56).
Insoweit liegt bei Zugrundelegung des objektiven Empfingerhorizonts keine
Willensiibereinstimmung, sondern eine objektive Mehrdeutigkeit mit der
Folge eines versteckten Dissenses (Nichtigkeit) vor.

XI. Das kaufminnische Bestiatigungsschreiben

1. Abgrenzung zur Auftragsbestitigung

Mit einem kaufmiannischen Bestitigungsschreiben soll kein Vertrag
durch Annahme eines Angebots geschlossen, sondern der Inhalt eines miind-
lich bereits geschlossenen Vertrags bestitigt werden. Das Schweigen
eines Kaufmanns auf ein kaufminnisches Bestitigungsschreiben ist daher nicht
als Annahme eines Vertragsangebots anzusehen. Das kaufminnische Besta-
tigungsschreiben muss von der sog. ,,Auftragsbestatigung®™ unterschieden
werden, die eine Annahme darstellt. Nicht selten erhilt der Besteller beim
Kauf oder bei Werkvertrigen vom Adressaten (Verkiufer bzw. Werkunterneh-
mer) eine Auftragsbestitigung, mit der das Angebot des Kunden angenommen
wird. Die Auftragsbestitigung ist daher eine auf die Annahme eines Angebots
gerichtete Willenserklirung.

2. Dogmatische Einordnung und Rechtsfolgen

Im Handelsverkehr besteht hiufig die Situation, dass zwischen den Par-
teien als Inhabern von kaufmannischen Unternehmen leicht ein Streit iiber
den Inhalt einer miindlich getroffenen Vereinbarung entstehen kann. Der Streit
kann sich sogar darauf beziehen, ob die Parteien iiberhaupt schon einen Vertrag
miindlich abgeschlossen haben. Schweigt der Empfanger eines kaufminni-
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schen Bestitigungsschreibens, so gilt der vom Absender behauptete Vertrag
grundsitzlich als geschlossen mit dem im Bestatigungsschreiben wieder-
gegebenen Inhalt. Grundlage fiir diese Rechtsfolge ist Gewohnheitsrecht
(Kindler, GK Handels- und GesellschaftsR, § 7 Rn. 17; Lettl, HandelsR, § 10
Rn.45). Im Handelsverkehr besteht ein gesteigertes Bediirfnis nach Klarheit.
Zwischen Kaufleuten soll im Nachhinein kein Streit iiber den Inhalt eines
miindlich geschlossenen Vertrags entstehen. Der Empfinger eines Bestiti-
gungsschreibens kann bei Unterlassen eines rechtzeitigen Widerspruchs spiter
im Prozess nicht geltend machen, der Vertrag sei gar nicht oder mit einem vom
Bestitigungsschreiben abweichenden Inhalt geschlossen worden. Gegen das
Vorliegen eines kaufminnischen Bestitigungsschreibens spricht nicht, dass es
vom Absender anders bezeichnet wird. Fiir die rechtliche Einordnung ist der
Inhalt des Schreibens, nicht aber der verwendete Begriff entscheidend.

Die Unterscheidung zwischen einer deklaratorischen und einer konstitu-
tiven Wirkung des kaufmannischen Bestitigungsschreibens hat letztlich
nur theoretische Bedeutung. Eine konstitutive Bedeutung des Bestitigungs-
schreibens soll vorliegen, wenn der Inhalt dieses Schreibens von der tatsichlich
getroffenen miindlichen Abmachung abweicht oder sie erginzt (Kindler, GK
Handels- und GesellschaftsR, § 7 Rn. 18; Jung, HandelsR, § 34 Rn.17). Ob
eine solche Abweichung vorliegt, ist zwischen den Parteien aber hiufig gerade
streitig und soll nicht Gegenstand eines Zivilprozesses werden. Das Bestiti-
gungsschreiben hat zwar von seiner Zielsetzung her nur deklaratorischen Cha-
rakter, im Streitfall wird aber im Prozess nicht durch Beweisaufnahme geklirt,
ob der Inhalt des Bestitigungsschreibens vorher schon miindlich vereinbart war
oder nicht. Es gilt vielmehr der Inhalt des Bestiatigungsschreibens unabhin-
gig vom genauen Inhalt der miindlichen Absprache, sofern die einzelnen Vo-
raussetzungen des Bestitigungsschreibens vorliegen (vgl. dazu unten Rn. 62).

3. Die Voraussetzungen eines kaufménnischen Bestitigungsschreibens

Fiir eine Anwendung der dargelegten Grundsitze iiber das kaufminnische
Bestitigungsschreiben miissen folgende Voraussetzungen erfiillt sein (vgl. zu
den Einzelheiten Kindler, GK Handels- und GesellschaftsR, § 7 Rn. 19 ff.; Lettl,
HandelsR, § 10 Rn. 51 {f.):

e Der Empfinger muss Kaufmann i.S.d. § 1 HGB sein oder zumindest wie
ein Kaufmann am Rechtsverkehr teilnehmen. Eine Unternehmerstellung
i.S.d. § 14 geniigt grundsitzlich noch nicht. Insbesondere die vom Unter-
nehmerbegriff des § 14 erfassten Freiberufler sind keine Kaufleute i.S.d. § 1
HGB. Unter bestimmten Voraussetzungen kann aber ein Freiberufler (z. B.
ein Architekt) wie ein Kaufmann am Rechtsverkehr teilnehmen (vgl. dazu
Baumbach/Hopt/Hopt, § 346 Rn. 18).

e Das Bestitigungsschreiben muss in zeitlicher Hinsicht unmittelbar im
Anschluss an die von den Parteien tatsachlich gefiihrten Vertragsver-
handlungen abgeschickt worden und dem anderen Teil zugegangen sein.
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144 Kapitel 4. Der Vertrag

Inhaltlich muss das Schreiben den angeblich abgeschlossenen Vertrag wie-
dergeben und bestitigen.

Es darf keine Arglist des Absenders vorliegen, und das Bestitigungs-
schreiben darf auch nicht so weit vom miindlich geschlossenen Vertrag
abweichen, dass der Absender nicht mit einer Billigung rechnen konnte. Ein
solcher Ausnahmetatbestand muss aber vom Empfinger bewiesen werden
(BGH NJW-RR 2001, 680, 681). Das Unterlassen eines Widerspruchs in
einem solchen Fall ist daher fiir den Empfinger mit erheblichen Beweisri-
siken verbunden.

Liegen die Voraussetzungen eines kaufminnischen Bestitigungsschreibens

vor, so gelten die dargelegten Rechtsfolgen, sofern der Empfinger nicht
unverziiglich widerspricht.

Fall 23: Haushaltsgeritehindler H, der wegen Geschiftsaufgabe einen Riumungsver-
kauf durchfiihrt, vereinbart mit dem Kaufhausinhaber K miindlich den Verkauf von
30 Kithlschrinken zum Stiickpreis von € 250. Noch am selben Tag schickt K dem H
ein Bestitigungsschreiben, in dem als Liefermodalitit ,,frei Haus™ festgehalten ist. H
achtet bei nur fliichtigem Lesen nur auf den Preis und widerspricht nicht. Spiater macht
er geltend, dass alle verkauften Gegenstiinde ,selbstverstindlich abgeholt werden
miissten, weil eine Holschuld vorliege.

Nach §269 Abs. 1 ist der Sitz des Sachleistungsschuldners — hier also der

Sitz des Verkidufers H —im Zweifel der Leistungsort (vgl. dazu Brommelmeyer,
SchuldR AT, §3 Rn.42ff.; Looschelders, SchuldR AT, Rn.232). Bei Fehlen
einer besonderen Vereinbarung lige also im Fall 23 eine Holschuld vor. Da
H auf das Bestitigungsschreiben des K nicht reagiert hat, ist der Inhalt des
Schreibens maBgebend. Ein arglistiges Verhalten ist nach den Sachver-
haltsangaben nicht ersichtlich. Es miisste im Ubrigen von H bewiesen werden
(vgl. BGHNJW-RR 2001, 680, 681). Es gilt daher eine Lieferung ,,frei Haus"
und damit eine Bringschuld als vereinbart.

4. Widerspruch und sich kreuzende Bestitigungsschreiben

Ein Widerspruch des Empfingers eines kaufmannischen Bestitigungs-

schreibens muss nicht ausdriicklich erfolgen. Nicht selten schickt jede Partei
unmittelbar nach den Vertragsverhandlungen ein Bestitigungsschreiben an
den anderen Teil ab.

Fall 24: Die Kaufleute V und K verhandeln iiber den Verkauf eines gebrauchten Last-
wagens. V hatte das Fahrzeug fiir € 80.000 in einem Fachmagazin angeboten. Am Tag
nach den Verhandlungen bestitigt V mit Schreiben an K einen Vertragsschluss zu einem
Preis von € 78.000. Zeitgleich erhilt V von K ein Bestiitigungsschreiben, das von einem
Kaufpreis in Hhe von € 75.000 ausgeht.
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Im Fall 24 hat jede Partei ein formell ordnungsgemiBes kaufminnisches
Bestatigungsschreiben abgeschickt. Ein ausdriicklicher Widerspruch der
Empfinger der Schreiben ist zwar nicht erfolgt. Bei sog. sich kreuzenden
Bestitigungsschreiben ist aber deshalb kein Widerspruch erforderlich, weil
der Absender eines Bestitigungsschreibens, der unmittelbar nach der Absen-
dung ein , kreuzendes” Bestitigungsschreiben mit abweichendem Inhalt erhilt,
eindeutig erkennen kann, dass der andere Teil mit dem Inhalt des empfangenen
Bestitigungsschreibens nicht einverstanden ist. Das ,,kreuzende” Bestitigungs-
schreiben ist zugleich der Widerspruch des betreffenden Absenders.

XII. Angebotsannahme durch Schweigen

1. Nichtvorliegen einer Willenserklirung als Grundsatz

Das Schweigen des Empfingers eines Angebots stellt grundsatzlich keine
Willenserklarung dar. Von diesem Grundsatz gibt es allerdings Ausnahmen.
Das Schweigen kann bei Vorliegen bestimmter Voraussetzungen ebenso wie
eine Erklirung durch Worte einen Erklarungswert haben. Es handelt sich
dann um eine ,,Erklirung ohne Worte* (vgl. dazu Flume, S.64). Dieser Fall
wird auch als ,,beredtes Schweigen® bezeichnet (vgl. dazu Rn. 65ff). Bei
miindlichen Erklirungen unter Anwesenden konnen die Umstinde des
Einzelfalls auch ohne besondere Vereinbarung dazu fiihren, dass das Schweigen
einer Partei als Willenserkldrung einzuordnen ist (vgl. dazu Rn. 68).

Vom Schweigen als Willenserklirung zu unterscheiden sind die Fille, in de-
nen das Gesetz an das Unterlassen einer Willenserklirung eine Rechtsfolge
kniipft. Die Rechtsfolge kann insoweit auch darin bestehen, dass der Vertrag
kraft Gesetzes aufgrund des Unterlassens einer Erklirung als geschlossen gilt.
Hauptbeispiel hierfiir ist die Annahmewirkung im kaufméannischen Verkehr
gem. §362 Abs.1 HGB bei bestimmten Geschaftsbesorgungsvertrigen
(vgl. dazu Rn. 69£.). Soweit das Schweigen als Willenserkldrung einzuordnen
ist oder eine gesetzliche Rechtsfolge auslést, stellt sich auch die Frage, ob im
Falle eines Irrtums des Schweigenden eine Anfechtung gem. § 119 méoglich
ist (vgl. dazu Rn.74 und § 12 Rn. 19ff)).

2. Schweigen als Willenserklirung (beredtes Schweigen)

Die Parteien konnen vereinbaren, dass ein Schweigen einer Partei auf das
Angebot des anderen Teils als Willenserklirung und damit als Annahme des
Angebots anzusehen ist.

Beispiel: Unternchmer U bietet dem Hauseigentiimer E nach einer Besichtigung des
Grundstiicks vor Ort die Errichtung eines Gartenzauns zu einem bestimmten Preis an.
E ist grundsitzlich einverstanden, er will aber die Angelegenheit noch mit seiner Frau F
besprechen. Mit U vereinbart E, dass die Angelegenheit klargehe, sofern er bis iibermorgen
von ihm nichts Gegenteiliges hére.

64

65



66

67

68

146 Kapitel 4. Der Vertrag

Die anbietende Partei kann aber dem Adressaten der Willenserklirung nicht
einseitig das Schweigen als beredtes Schweigen und damit als Willenserkla-
rung ,aufzwingen® (Flume, S.64; Erman/Armbriister, § 147 Rn.3; Miinch-
Komm/Busche, § 147 Rn. 7). Der Anbietende kann also nicht in sein Angebot
die Bestimmung aufnehmen, nach der er ein Schweigen des Adressaten ab
einem bestimmten Zeitpunkt als Zustimmung werte. Beim Kauf auf Probe
i.S.d. §454 gilt gem. §455 S.2 das Schweigen des Kiufers als Billigung,
sofern ihm der Kaufgegenstand zum Zwecke der Probe oder der Besichti-
gung iibergeben wurde (vgl. zu den Einzelheiten Soergel/Wertenbruch, § 455
Rn. 6 ff.). Diese Rechtsfolge des Schweigens tritt allerdings kraft Gesetzes ein
(vgl. zu den gesetzlichen Folgen des Schweigens Rn. 69 {f.).

Die Vereinbarung iiber die Einordnung des Schweigens als Zustimmung
und damit als Willenserklirung kann auch durch schliissiges Verhalten
(konkludent) erfolgen. Insoweit ist allerdings Zuriickhaltung geboten, weil
das Schweigen grundsitzlich eben keine Willenserklirung darstellt. Eine kon-
kludente Vereinbarung in diesem Sinne ist beispielsweise dann anzunehmen,
wenn eine dauernde Geschiaftsverbindung zwischen zwei Parteien besteht
und nach der von ihnen praktizierten Ubung wiederholt ein Schweigen des
Angebotsadressaten als Zustimmung behandelt wurde (Flume, S. 64). Wenn
also der Adressat eines Angebots fortlaufend auf gleichartige Vertragsangebote
nicht reagiert, aber gleichwohl anschlieBend die angebotene Ware abnimmt
und bezahlt, kann der Anbietende auch kiinftig davon ausgehen, dass ein
Schweigen des Angebotsadressaten eine Zustimmung darstellt. Nach Entstehen
einer solchen Praxis muss der Adressat den konkreten Angeboten wider-
sprechen oder dem Anbietenden mitteilen, dass er kiinftig nur im Falle einer
ausdriicklichen Annahme den Vertrag als geschlossen betrachte.

3. Schweigen bei miindlichen Vertragsverhandlungen

Auch ohne Vereinbarung iiber die Einordnung des Schweigens als Willens-
erklirung kann bei miindlichen Vertragsverhandlungen das Schweigen als
Zustimmung anzusehen sein. Dies ist aber eine Besonderheit von miindlichen
Verhandlungen unter Anwesenden.

Fall 25 (RGZ 115, 266): Fabrikant F verhandelt mit dem Makler M iiber den Verkauf
seiner Fabrik. Aufgrund der schwierigen Wirtschaftslage verlangt M eine hohe Provi-
sion. F erklirt daraufhin, dass er mit der Provision einverstanden sei, sofern sie spater
als in § 652 vorgesehen fillig werde. Dazu schweigt M. Nach Vermittlung des Unter-
nehmenskiufers K und Abschluss des Unternehmenskaufvertrags verlangt M von F in
Ubereinstimmung mit § 652 sofort die Provision.

Bei miindlichen Verhandlungen unter Anwesenden ist es, sofern tiber
einige Vertragspunkte schon ein ausdriickliches Einvernehmen erzielt wurde,
offensichtlich @iblich, dass eine Partei ausdriicklich widerspricht, falls sie mit
einem Vorschlag des anderen Teils in Bezug auf einen einzelnen Vertragspunkt



